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Sest mésicu pro exportéry
Exportni inkubatory by mely Ceskym firmam
pomoct zakorenit na zahranicnich trzich,
rika Jan Kubata, reditel sekce sluzeb

pro exportéry v agenture CzechTrade
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hergesell@tydenikeuro.cz

Sedm a pul roku Jan Kubata stravil v bar-
vach CzechTrade v americkém Chicagu,
po leto$Snim navratu do centraly stat-

ni agentury na podporu obchodu se pus-
til do priprav novych projektti. Exportni
inkubatory maji ¢eskym vyvozcum po-
moct rychleji a snadnéji zakorenit na za-
hrani¢nich trzich. Prvni inkubator spus-
til CzechTrade na konci fijna vindickém
Bengaluru, dalsi bude na zac¢atku pristi-
ho roku nasledovat v Chicagu. ,Inkubator
je nastroj pro zavedené exportéry, ktefi

v daném teritoriu jiZ ptisobi, maji kontakt
s mistnimi firmami a institucemi a bé-
hem Sestimési¢niho ptisobeni by méli
zalozit vlastni pobocku, doslova se v§im
vSudy. Cilem je, aby si po ptil roce firma
zabalila své papiry a propisovacky a sed-
la si do své nové zahrani¢ni kancelare,”
popisuje Kubata.

» Kdy jste v agenture CzechTrade zaca-
li uvazovat o institutu exportniho inku-
batoru? Jaky typ firem se do nich hlasi?
Prvni myslenka vznikla uz pred tte-

mi lety, ale covid-19 v§e zastavil. V prv-
nim pilotnim programu v Indii budou
Gtyri firmy, to samé se bude tykat USA.
Udastnici jsou mix, pfevazné jde o ex-
portné zkusené firmy, ptisobeni v inku-
batoru by mélo vést k internacionalizaci
téch firem v podobé zakofenéni vdaném
regionu, tedy zalozenim vlastni pobocky
nebo otevienim vlastni vyroby. Lidé z fir-
my prijedou do nami pripravenych kan-
celari, CzechTrade jim poskytne lokalni
adresu a predevsim soucinnost v ram-

ci svych sluzeb. Konkrétné kazda firma
dostane sedmdesat hodin prace naseho

feditele dané kancelare plus nemeéritelné
¢asu nas8ich specialistt, ktefi firmeé po-
mohou prekonat prvni tiskali na daném
teritoriu, nebot ho znaji. Samozrejme ze
kazda kancelar disponuje siti kontakt,
takze na$ilidé védi, kam a jak se obra-
tit na mistni vladu, na certifika¢ni auto-
rity, na persondalni agentury, na realitky,
vysvétli, kolik co stoji, a tak dale. Kazdy
inkubator je zaloZeny primarné na sluz-
bach, sluzby sdilené kancelare jsou pou-
ze jedna ¢ast.

» Po Bengaliru bude nasledovat
Chicago. Jaka dalsi teritoria p¥ijdou
poté?

Uvazujeme o Kazachstanu, Brazilii

a Turecku. Pristi rok, béhem pribézné-
ho vyhodnocovani pilotti v Indii a USA,
budeme intenzivné hledat dalsi teritoria.
Spolec¢né s Asociaci malych a stfednich
podnikii a Zivnostniki CR jsme vyuZili
covidovou dobu a udélali jsme skutecné
rozsahly priazkum mezi stfedné velkymi
¢eskymi firmami. Samoziejmeé spoléha-
me i na know-how, kterym CzechTrade
disponuje, tedy detailni statisticka data
ainformace od nasich lidi v kancelarich
na celém svété. Z toho vSeho nam vysla
zminovana teritoria. Ale agentura doka-
7e pruzné reagovat na poptavku ceské
podnikatelské verejnosti, takZe kdyby se
- napitiklad - ukazalo, ze ma smysl udélat
inkubator v Australii, jsme schopni na to
béhem par tydnti reagovat. VSechny bu-
douciinvestice vSak zaroven podléha-

ji ekonomické situaci statniho rozpoctu

pro pristirok.

» Kolik projekt inkubatori bude stat?
Celkovy rozpocet na veskeré nové sluz-
by na rok 2022 je patnact miliont korun.
Z toho by na exportni inkubatory mélo
pripadnout zhruba Sest milionti, na pro-
jekt alianci jsou pripravené ¢tyri miliony,
na sluzbu Kompas asi dva miliony.

» Lze vypoéitat finanéni efekt?

Ve chvili, kdy se ¢eskym firmam poda-

fi na zahranic¢nich trzich otevrit poboc-
ky, showroomy a rozjet vyrobu, pfinos
pro ¢esky stat bude mnohonasobné vyssi
nez investice do projektu.

» Budou inkubatory fungovat v ram-

ci sou¢asnych zahraniénich zastoupeni
CzechTrade, nebo pobézi paralelné?
Budou v samostatné strukture. Vram-

ci smluv mezi ministerstvem primyslu
a obchodu a ministerstvem zahrani¢nich
véci se ¢ast exportnich agend postupné
pfesouva a doplnuje, at uz jsou to velvy-
slanectvi, generalni konzulaty, nebo za-
stoupeni statni agentury. Ale inkubato-
ry stoji vedle, je to projekt zaloZeny na
zkusSenostech exportné uspésnych zemi,
sledujeme ,best practices” svédskych,
francouzskych ¢i britskych inkubatort
nebo jak exportéry podporuje Tchaj-wan
i Cina. Inspirujeme se vSude tam, kde se
snazi podporovat export a jakou formou
to kde délaji, a snazime se z toho brat si
to nejlepsi.

» Co s byznysem exportéri, tedy vasich
klientt, déla posilujici koruna?
Samozrejmeé ze kdyz budete vyvazet

s kurzem 27 korun za euro, bude to pro
vas vvhodnéjsi. Otazkou je, kolik mate-
rialovych vstupti musite nakoupit z cizi-
ny, u fady firem je ten pohled dvousec¢ny
a soucasna doba, kdy panuje nedostatek
materiald, tu situaci jesté vic komplikuje.

» Zminoval jste, Ze covid-19 odlozil pla-
ny na inkubator. Jaky byl celkovy dopad
pandemie na ¢esky export?

V Cesku mame neuvéfitelné flexibil-

ni firmy, které jsou schopny se prizptiso-
bit a prekonat slozité obdobi. Obrovsky
tomu pomohla digitalizace. Zaroven

se ukazalo, ze firmy, jeZ nemusely zce-

la prerusit vyrobu, jely velmi dobfte



