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Uvéry a pohledavky za klienty stfednédobé

Uvéry a pohledavky za klienty diouhodobé

hodobych uvért na investice. Banka je v této
situaci nucena vytvaret dalsi rezervy, aby vy-
hovéla pozadavkiim auditu, a proto se radéji
orientuje na vétsi korporatni klientelu. Pra-
zkum Asociace malych a stfednich podnikd
a zivnostnikd v uplynulém roce ukazal, Ze
Ceské SME fesi tento problém predevsim for-
mou leasingového financovani. Uvérem kryji
predevs$im provozni financovani pracovniho
kapitalu a na neorganizovany, neregulovany
trh s tzv. podlimitnimi dluhopisy v rozsahu
do 1 mil. eur radé&ji nevstupuji. Caste¢né pro-
to, Ze nechtéji odhalit pred konkurenci svoje
investi¢ni zaméry, a zejména pak z toho da-
vodu, Ze mikropodniky nemaji k dispozici
cenové prijatelnou odbornou ekonomickou
podporu zajisténi malé emise dluhopisi a je-
jiho uspésného prodeje, uvadi.

Uvér miize byt levnéjsi

Na druhou stranu, jak upozoriiuje Pavla Bi'e¢-
kova, roli hraje i cena Gvéru, jelikoZ spousta fi-
rem si dnes sdhne na eurové uvéry se sazbou
dvou procent, pti¢emz investor na kapitalovém
trhu bude chtit rozhodné vyssi vynos. Zaroveii
dle jejich slov je faktorem negativniho vyvoje
¢eského dluhopisového trhu - tzv. firemnich
dluhopist — naprostd benevolence ze strany
nasich zékonodarci a ze strany CNB. ,Ta spo-
luzodpovida za mnoZstvi problémi v této ob-
lasti. At uz se tykaji emisnich podminek, dohle-
du, ale predev$im distribuce téchto dluhopisti
— zapric¢inily nedvéru a neochotu §iroké ve-
Fejnosti vidi této skupiné ,tradi¢nich’ finané-
nich nastrojt financovani podnikd,” tvrdi Pav-
la Bfeckova s tim, Ze co se naseho kapitalového
trhu tyce, ten ma spoustu nedostatku. ,,Prv-
nim z nich je tragicka likvidita. Zaroven systém
tvorby cen je de facto oligopolem a BCPP nikdy
nevytvorila flexibilni, transparentni a jedno-
duché podminky pro ¢eské firmy, aby se na ka-
pitalovém trhu financovaly.

Podle Jany Brodani, reditelky Asocia-
ce pro kapitalovy trh, je pak jednim z davo-
dq, pro¢ firmy nechodi na trh, skuteénost, Ze
maji dostatek vlastnich prostredkd. ,,Z pri-
zkumt vyplyva, Ze SME maji bud dostatek
vlastnich/jinych zdroji financovani, nebo se
obavaji vysokych naklada spojenych pravé

s kapitalovym trhem. Zaroven mnoho z nich
o mozZnostech financovani prostfednictvim
kapitdlového trhu ani nevi, nebo jim nerozu-
mi. Pravé pochopeni a dostupnost informa-
ci o kapitalovém trhu lze ovlivnit a zvysit tak
jejich pritomnost na kapitalovém trhu, kde
SME maji své misto.”

Banky jsou na SME pfipraveny

SME je segment, ktery ma sva specifika. ,,Ta
jsou dlouhodobé déna charakterem téchto
klientt. VétSinou se jedna o subjekty, kde za-
sadni roli hraje majitel nebo majitelé, v mensi
mife je zde potom profesiondlni management.
Banka tak obcas mize hrat roli i urcitého fi-
nan¢niho konzultanta pro klienta,“ upozor-
fivje Jaroslav Simsa, Feditel rozvoje tvéro-
vych obchodi a podpory obchodniho modelu
v CSOB.

Stim souhlasi i Vaclav Stétina, Head of Cor-
porate Sales v Raiffeisenbank. ,,Do kone¢né
struktury financovani intenzivné zohlediiu-
jeme situaci dané firmy, jeji potteby, ocekava-
ni a vytvarime individudlni podobu Gvéru pro
danou spole¢nost. V kone¢ném disledku tedy
priprava financovani téchto firem zabere del-
§i Cas. I pres snahu bank o jistou parametriza-
ci jejich avérovych nabidek s cilem zrychleni
procesu pfipravy financovani a jeho zlevné-
ni se individualnim feSenim nelze vyhnout.
Oproti velkym korporacim je v rozhodovani
o poskytnuti Gvéru tfeba resit i néktera dal-
$i témata, jako jsou vlastnictvi, nastupnictvi,
zkuSenosti a kapacity jednotlivych fidicich
urovni a rozdéleni zodpovédnosti za Fizeni
spole¢nosti. Z pohledu banky ocenujeme flexi-
bilitu téchto spole¢nosti a jejich majiteld, diky
niz dokaZou pruzné reagovat na trzni zmény.
A za pozitivum rozhodné povazujeme i uzké
propojeni vlastnictvi s Fizenim spole¢nosti
a celkoveé uzsi a otevienéjsi vztah mezi spolec-
nosti a financujici bankou.

Klicem ke kvalitni obsluze SME klientd je
potom dle FrantiSek Havrdy, feditele fizeni
uvérovych rizik korporatniho bankovnictvi
v Ceské spofitelné, vhodné zvolit formu ob-
sluhy a kombinovat automatizované/poloau-
tomatizované procesy s individualnimi, na
miru $itymi FeSenimi. ,,To vyZaduje precizni
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